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01 教育IT运维市场格局



2026年1月份公开运维项目，调研26个

运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
（如需本次直播PPT，请在监控易官网-资料下载栏目领取）

一个月，26个项目，总金额超过了5200万。这还仅仅是公开的一小部分，冰山一角。
这说明什么？说明教育行业的IT运维需求，极其旺盛，而且是常态化的刚性需求。



核心区域如北京、上海、江苏、广东等地由

于信息化程度高、教育机构密集，项目数量

和金额占比显著高于其他地区，形成市场集

中区域，反映了教育IT运维需求的区域分布

特征和经济水平相关性，为本地服务商提供

了明确的市场方向和机会。

核心区域项目集中

潜力区域项目数量较多但单个项目金额较小，

以基础运维为主，形成市场分散区域，本地

服务商凭借熟悉本地环境和客户的优势，获

得较多项目机会，形成区域市场特色和差异

化竞争空间。

潜力区域项目分散

区域分布特征
运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
（如需本次直播PPT，请在监控易官网-资料下载栏目领取）



本地响应能力

本地服务商能提供24小时内现场响应，满足教育机构对快速故障处理的

需求，形成竞争力，提升客户满意度和粘性，是教育IT运维市场的重要

服务特点和优势。

本地服务商长期服务本地学校，建立信任关系，增强客户粘性，提升项

目中标概率，形成稳定的客户基础和市场口碑，是本地化服务的核心价

值。

客户信任基础

本地服务商能有效整合本地资源，降低运营成本，提高服务效率，形成

成本优势和差异化服务能力，是教育IT运维市场可持续发展的关键因素。

资源整合能力

本地化服务优势
运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
（如需本次直播PPT，请在监控易官网-资料下载栏目领取）



02 客户分层需求分析



教育行业客户类型

运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
（如需本次直播PPT，请在监控易官网-资料下载栏目领取）



高校关注智能化运维、全链路

监控、业务连续性，要求技术

方案完整性和前瞻性，形成高

价值项目，需服务商提供先进

监控工具和定制化解决方案，

保障科研业务稳定运行。

高校需满足数据安全、合规性

要求，监控系统需具备审计功

能，保障科研业务正常运行，

形成对监控系统功能的特定需

求和标准。

高校需要监控校园网络、数据

中心、智算平台等全链路，确

保业务系统稳定运行，提升运

维效率，减少故障处理时间，

是高校运维的核心需求。

高校对业务连续性要求高，监

控系统需能提前预警潜在故障，

减少业务中断时间，保障教学

科研正常进行，是高校运维的

重要考核指标。

智能化需求

合规性要求

全链路监控

业务连续性

高校运维需求特点
运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
（如需本次直播PPT，请在监控易官网-资料下载栏目领取）



中小学关注运维成本，要求方案经济实惠，减少预算支出，形成小额项目为主

的特点，需服务商提供高性价比的监控工具和简单易用的解决方案。
成本控制需求

中小学需要快速处理设备故障，如教室电脑维修、网络连接问题，要求服务商

具备高效响应能力，减少教学影响，是中小学运维的关键需求。
快速响应需求

中小学运维人员技术能力有限，要求监控系统操作简单，易于上手，减少培训

成本和使用难度，形成对用户友好型监控工具的需求。
简易操作需求

中小学运维需求特点
运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
（如需本次直播PPT，请在监控易官网-资料下载栏目领取）



高校监控价值

Part 01

高校通过监控保障科研业务稳

定，提升运维效率，减少故障

处理时间，降低业务中断风险，

形成对监控系统的核心依赖和

价值认可。

中小学监控价值

Part 02

中小学通过监控减轻人工压力，

提前预警设备故障，减少教师

和学生报修次数，提升教学环

境稳定性，形成对监控系统的

基本需求和应用广泛性。

监控系统共性

Part 03

不同层次教育机构对监控系统

都有需求，形成市场共同点，

为监控易提供广泛应用场景和

市场基础，促进教育IT运维行

业的标准化和智能化发展。

监控平台重要性

Part 04

有效的监控平台能提升运维效

率、减少故障时间、保障业务

连续性，成为教育机构IT运维

的核心工具和必要投资，是行

业发展的趋势和方向。

监控作为共同需求
运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
（如需本次直播PPT，请在监控易官网-资料下载栏目领取）



项目规模分布图

运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
（如需本次直播PPT，请在监控易官网-资料下载栏目领取）



03 项目规模与利润结构



项目数量多

小额项目数量占比较高，形成市场基本盘，但利润

空间有限，服务商需通过规模效应提升收益，控制

成本以维持利润，是教育IT运维市场的常态特征。

金额占比低

小额项目总金额占比低，对整体利润贡献较小，服

务商需关注大额项目以提升盈利能力，形成项目结

构优化和利润增长的战略方向。

小额项目现状
运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
（如需本次直播PPT，请在监控易官网-资料下载栏目领取）



大额项目金额占比高，是利润

主要来源，服务商需具备技术

实力和方案能力以承接此类项

目，形成核心竞争力和市场突

破点。

项目金额高 市场竞争激烈

大额项目竞争激烈，服务商需

通过差异化优势提升中标概率，

形成可持续盈利能力，是教育

IT运维市场的重要竞争领域。

方案要求高

大额项目对技术方案、核心产

品、定制化能力要求高，服务

商需具备相应实力以满足需求，

形成差异化服务优势和客户粘

性。

大额项目价值
运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
（如需本次直播PPT，请在监控易官网-资料下载栏目领取）



小额项目利润空间有限，主要靠规

模效应和效率提升来增加收益，服

务商需控制人工成本和运营费用，

形成成本控制能力，维持合理利润

空间。

小额项目利润薄

大额项目利润空间大，是服务商主

要利润来源，需提升技术实力和方

案能力以承接更多大额项目，形成

利润增长的核心动力。

大额项目利润丰厚

通过监控工具提升运维效率，减少

人工成本，能有效提升项目利润空

间，形成竞争力和盈利能力，是服

务商提升利润的关键路径。

服务效率影响利润

提供定制化监控方案能提升服务价

值，增加项目利润，形成差异化优

势，增强客户粘性和市场竞争力，

是服务商提升利润的重要手段。

定制化能力增值

利润核心分析
运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
（如需本次直播PPT，请在监控易官网-资料下载栏目领取）



01

服务商需具备本地化服务能力，包括

快速响应、熟悉本地客户、资源整合

能力，形成市场竞争力和客户粘性，

是教育IT运维服务的核心要求。

本地化服务能力

02

服务商需拥有或整合核心监控产品，

提供完整解决方案，提升方案竞争力

和客户粘性，形成技术支撑能力和市

场差异化优势。

核心监控产品

03

服务商需具备定制化开发能力，满足

不同客户个性化需求，形成差异化服

务优势，提升项目中标率和利润空间，

是服务商核心竞争力的重要体现。

定制化开发能力

服务商要求
运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
（如需本次直播PPT，请在监控易官网-资料下载栏目领取）



教育运维采购规模分层——小到12点，大到3000点

运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
（如需本次直播PPT，请在监控易官网-资料下载栏目领取）

规模层级
监控点数范

围
核心需求解读

超大规模 1000点以上

追求一体化运维平台，需要覆

盖全校所有IT设施，对性能和

稳定性要求极高

中大规模 200-500点
区域性覆盖或多校区统一管理，

需要集中监控能力

中等规模 50-100点
满足核心业务系统监控，是高

校最常见的采购规模

小型规模 12-30点
轻量化起步，关注核心设备监

控，对成本敏感

特殊形态
定制开发/租

用

客户需求个性化，或预算模式

灵活

图表解读：监控易既能满足3000点

超大规模高校的“大平台”需求，也能

用12点“小快灵”方案服务基层学校，

产品弹性极强。



04 行业竞争格局与机会



01
资源优势

全国性服务商拥有丰富资

源和品牌优势，能承接大

额项目，但缺乏核心监控

产品，需外部采购配套，

形成方案整合能力和市场

覆盖优势。

02
市场覆盖广

全国性服务商市场覆盖范

围广，能快速响应全国性

项目需求，形成规模效应

和品牌影响力，是教育IT

运维市场的重要参与者。

03
方案标准化

全国性服务商提供标准化

解决方案，便于复制和推

广，但可能缺乏本地化定

制能力，需通过合作弥补

不足，形成互补关系。

04
依赖外部产品

全国性服务商通常依赖外

部监控产品，方案整合能

力是其核心竞争力之一，

可与监控易等厂商建立稳

定合作，保障方案完整性

和竞争力。

全国性服务商特点
运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
（如需本次直播PPT，请在监控易官网-资料下载栏目领取）



区域服务商熟悉本地客户需求和环境，

能提供更贴切的解决方案，增强客户

信任和粘性，形成本地化服务优势和

市场竞争力。

本地客户熟悉

区域服务商拥有本地服务团队，能提

供快速响应和现场服务，形成服务优

势，提升项目执行效率和客户满意度，

是教育IT运维市场的重要力量。

服务团队本地化

区域服务商能有效整合本地资源，降

低运营成本，提高服务性价比，形成

成本优势和差异化服务能力，是教育

IT运维市场可持续发展的关键因素。

资源整合能力

区域服务商优势
运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
（如需本次直播PPT，请在监控易官网-资料下载栏目领取）



基础运维主力

本地小微服务商是基础运维项目的主要承接者，处理大量小额项目，形成市场基本盘，是行业

重要组成部分，需通过合作提升服务能力和盈利能力。

本地化服务专家

本地小微服务商凭借对本地环境和客户的深入了解，能提供个性化服务，形成独特竞争力，增

强客户粘性，是教育IT运维市场的重要补充力量。

创新服务模式

本地小微服务商通过创新服务模式，如按需服务、订阅制等，提升服务灵活性和客户满意度，

形成差异化优势，增强市场竞争力和盈利能力。

合作机会多

本地小微服务商与监控易等平台合作，能获得技术支持和资源整合，提升服务能力和盈利能力，

形成共赢局面，是教育IT运维市场生态的重要环节。

本地小微服务商角色
运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
（如需本次直播PPT，请在监控易官网-资料下载栏目领取）



01

监控易提供核心监控产品，弥补

服务商在产品能力上的不足，提

升方案完整性和竞争力，形成互

补关系，促进教育IT运维市场解

决方案的完善和升级。

补充核心产品

02

监控易提供技术支持和培训，帮

助服务商提升技术能力，增强服

务质量和效率，形成技术赋能优

势，提升行业整体服务水平和效

率。

提供技术支撑

03

监控易通过合作模式促进生态各

方协同，形成共赢生态，提升合

作效率和盈利能力，推动教育IT

运维市场健康发展和创新。

促进生态合作

监控易的补足作用
运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
（如需本次直播PPT，请在监控易官网-资料下载栏目领取）



监控易与服务商合作，整合监控产品和本地化服

务，提供完整解决方案，满足客户多样化需求，

形成协同效应，提升市场竞争力和客户满意度。

产品方案整合

监控易与服务商共享技术资源和市场信息，形成

资源互补，提升合作效率和盈利能力，促进教育

IT运维市场资源优化配置和效率提升。

资源共享机制

利用监控数据提供运维分析和决策支持，帮助客户优

化运维流程，提升效率和效益，形成数据驱动的运维

服务优势，促进教育机构数字化转型和效率提升。

数据驱动决策

通过合作创新服务模式，如联合运维、订阅服务等，

提升服务灵活性和客户满意度，形成差异化竞争能力，

推动教育IT运维行业创新发展。

服务模式创新

互补合作机会
运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
（如需本次直播PPT，请在监控易官网-资料下载栏目领取）





功能模块

综合监控

网络拓扑管理

网络配置管理

网络流量分析

IP地址管理

业务服务管理

专线管理

工单管理

机房管理

资产管理

日志管理 智能预测管理告警管理

可视化 运维报表

运维工具

监控易
一体化运维管理平台
                               （模块可选配）



客户类型全覆盖——从幼儿园到985/211

运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
（如需本次直播PPT，请在监控易官网-资料下载栏目领取）

客户层级 典型客户（脱敏） 项目特征 代表案例核心数据

顶尖高校
国防类高校、师范类211、综合类

985

技术引领型需求，追求智能化、平

台化

某985高校：设备监控+1年维保；另

追加扩容-智能统一运维平台

普通本科
科技类大学、电子类学院、警官学

院

需求务实，覆盖基础监控+部分高

级功能

某科技大学：7.0平台+IT基础监控

+1年远程；某警官学院：IT基础监

控对象包

职业院校
工业职业技术学院、职业学院、轻

工业职院
规模大、重实训、追求性价比

某工业职院：大规模监控+网络配置

变更+IP地址管理；某职院：大规模

监控+APP定制开发

中专/技校 某中专、流通学校、某兴新职院 基础监控为主，关注长期服务

某中专：IT基础监控授权；某兵团职

院：大规模IT基础监控+1年远程维

保

基础教育 某小学、某教育学校、某教育局 轻量化、易部署、长质保
某小学：基础模块+1年远程；某教

育局：IT基础监控对象包

科研/专项 某大数据研究院、干部学院 专业性强，多在原有平台扩容
某研究院：原有平台扩容；某干部

学院：IT基础监控+3年维保

图表解读：监控易的产品线完美覆盖了从最顶尖的科研机构到最基层的村小，证明了产品矩阵的广度与深度。
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01 市场洞察



教育IT运维市场呈现分层现象，小额项目占比较高，主要由基层学校和小型机构构成，而

大额项目则集中在高校和大型教育机构，形成明显的市场分层结构，为不同渠道伙伴提供

差异化机会，使伙伴能根据自身资源选择合适客户群体，提升服务竞争力和盈利能力。

市场分层情况

02 在分层市场中，渠道伙伴可根据自身资源选择目标客户，通过提供监控易的产品和服务，

提升服务价值，增加利润空间，建立长期客户关系，形成稳定的收入来源，降低市场风险，

实现可持续发展。

渠道伙伴机会

01

市场格局分析

运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
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02 解决方案





轻骑兵（基础版）产品以低

成本、易操作为特点，适用

于中小学、幼儿园等小型机

构，插电即用，开箱即用，

监控核心IT资产，实时告警，

帮助渠道伙伴提供基础运维

服务，提升服务价值和利润

率，建立客户粘性。

产品特点

适用于预算有限、技术团队

薄弱的基层学校和小型机构，

通过监控电脑、打印机等设

备状态，减少人工巡检，提

升故障响应速度，保障教学

设备正常运行，提高教学效

率。

适用场景

太原某小学使用轻骑兵产品

后，信息老师通过手机APP

实时监控设备状态，节省大

量巡检时间，提升工作效率，

获得客户高度认可，形成稳

定服务关系。

客户案例

渠道伙伴通过销售轻骑兵 

（基础版） 产品，提供运维

服务包，利润率显著提升，

客户粘性增强，形成持续收

入来源，降低市场拓展风险。

伙伴收益

轻骑兵产品（基础版）

运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
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主力军平台（标准版）提供全链路、一

体化、智能化监控能力，适用于高校、

职业院校等大型机构，监控服务器、网

络设备等核心资产，实现故障自动分析、

智能预测和业务服务监控，保障业务稳

定运行。

上海某高校医学中心采购主力军平台，

监控所有IT设备和业务系统，保障科研数

据不中断，提升计算资源利用效率，获

得客户高度评价，形成长期合作关系。

主力军平台 （标准版） 帮助渠道伙伴承

接中大型项目，提升方案竞争力和中标

率，项目金额大、利润空间足，建立稳

固客户关系，形成持续收入来源，增强

市场竞争力。

核心能力 典型案例 伙伴价值

主力军平台（标准版）

运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
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定制能力

案例展示

特种兵方案（定制版）提供深度定制、场景适配和合规满足能

力，适用于智算中心、科研平台等高端场景，通过定制开发功

能，解决客户特殊需求，提升伙伴服务价值和利润率。

成都某职业学院定制开发移动端资产扫码功能，提升资产盘点

效率，获得客户认可，形成差异化服务优势，增强伙伴市场竞

争力。

实施流程

伙伴收益

伙伴与监控易技术团队合作，深入客户现场调研需求，定制开

发解决方案，确保产品完美融入客户业务流程，提升实施效率

和客户满意度。

定制开发部分带来增量利润，利润率远超标准产品，建立更深

的客户关系，促进后续维保、扩容等业务，形成稳定收入来源。

特种兵方案（定制版）

运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
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产品模块渗透——从基础监控到智能化

运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
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产品模块 代表案例（脱敏） 对应客户需求升级路径

基础监控 绝大多数案例 客户起点，解决“有没有”的问题

网络配置管理

/IPAM
某工业职院 客户开始关注配置管理和合规性

日志分析
某农业大学（LogInsight日

志分析平台）
从监控走向安全与审计

智能预测/业务监

控
某科技大学医学中心

高阶需求，从设备监控走向业务保障，

从被动告警走向主动预防

移动端/定制化
某农业职院（APP资产扫

码）

深入客户业务流程，实现工具与业务的

深度融合

动环监控 某大学（基础+动环）
从IT设备延伸到基础设施，覆盖机房全

要素

图表解读：这张图清晰地展示了客户从“基础监控”到“智能运维”的升级路径。

对于渠道伙伴来说，这意味着可以伴随客户成长，持续挖掘商机。



03 合作模式



监控易提供免费技术培训，帮

助伙伴工程师快速掌握产品部

署，提供远程售后支撑，减少

伙伴技术团队压力，提升服务

效率和客户满意度。

伙伴支持
门槛低、上手快，面向本地中

小服务商，提供优惠供货价，

伙伴以成本价拿货，打包进运

维服务，提升服务价值和利润

率，监控易提供技术培训和售

后支持，降低伙伴运营成本。

模式特点

伙伴通过销售监控服务包，获

得差价利润，利润率显著提升，

形成稳定收入来源，降低市场

拓展风险，实现可持续发展。

利润空间

分销合作

运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
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合作机制

采用项目报备机制，保护伙伴

客户资源，伙伴负责客户关系

和项目落地，监控易提供定制

化方案、技术培训和投标支持，

共享项目收益，建立长期合作

机制。

伙伴职责

伙伴负责客户沟通、方案呈现

和项目实施，监控易提供技术

支撑和方案设计，分工明确，

提升项目成功率和客户满意度，

形成双赢局面。

支持政策

监控易提供投标支撑、技术培

训和售后保障，降低伙伴运营

风险，提升项目竞争力和中标

率，促进业务增长和利润提升。

案例效果

某区域服务商通过联合投标，

中标高校网络升级项目，监控

易方案提升方案竞争力，项目

金额和利润率显著提升，获得

客户认可，形成稳定合作关系。

区域代理

运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
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01
模式定位

面向全国性龙头服务商，嵌

入其大项目中，提供核心监

控产品，帮助伙伴承接国家

级大项目，实现跨越式发展，

提升品牌影响力和市场占有

率。

02
伙伴收益

伙伴通过监控易产品提升方

案竞争力，获得更大项目份

额和更高利润率，建立战略

合作关系，促进业务规模扩

张和利润增长，增强市场竞

争力。

03
合作案例

某全国性服务商通过战略配

套模式，参与国家级教育项

目，监控易产品保障项目顺

利实施，获得客户高度评价，

形成长期合作基础。

战略配套

运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
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监控易提供免费技术培

训，帮助伙伴工程师快

速掌握产品部署和使用，

提升服务效率和客户满

意度，降低伙伴技术团

队培训成本。

技术培训

提供远程售后支撑，帮

助伙伴解决客户问题，

减少伙伴技术团队压力，

提升客户满意度和粘性，

促进后续业务合作。

售后支持

提供营销材料和案例支

持，帮助伙伴进行客户

推广，提升方案说服力

和中标率，降低市场拓

展成本，促进业务增长。

营销支持

提供市场数据和客户分

析，帮助伙伴进行客户

挖掘和需求分析，提升

方案针对性和竞争力，

提高项目中标率和利润

率。

数据支持

支持体系

运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
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采购类型多元化——不只是卖License
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采购类型 对渠道伙伴的价值

纯软件采购 标准化产品，快速成交，快速交付

软件+维保 持续性收入，增强客户粘性

软件+服务 服务增值，贴近客户建立信任

扩容采购 复购证明客户满意度，是老客户价值的体现

定制开发 高利润空间，满足客户个性化需求，深度绑定

租用模式 降低客户采购门槛，探索订阅制收费

图表解读：监控易的合作模式极其灵活，从一次性的License到长期的维保、定制

开发，甚至租用，为渠道伙伴提供了多样化的盈利模式。



04 案例分享



广东某高职院校网络升级项目，合作伙伴之前类似投标未

中，加入监控易方案后，方案完整度和竞争力提升，成功

中标，项目金额和利润率显著提升，获得客户认可。

项目背景

01

监控易平台实现校园网络全链路监控，故障响应速度提升，

业务稳定性增强，客户满意度提高，形成稳定服务关系，

促进后续合作。

实施效果

02

高职院校案例

运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
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定制需求

成都某职院需求资产扫码功能，伙伴通

过监控易定制开发，解决资产盘点痛点，

提升效率，获得客户高度评价，形成差

异化服务优势，增强伙伴市场竞争力。

实施过程

伙伴与监控易技术团队合作，深入客户

现场调研，定制开发功能，确保产品完

美融入客户业务流程，提升实施效率和

客户满意度。

效益分析

定制开发部分带来增量利润，利润率远

超标准产品，建立更深的客户关系，促

进后续维保、扩容等业务，形成稳定收

入来源。

职业学院案例

运维监控领域技术专家・信创适配核心品牌
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某985高校扩容复购项目，客户基于前期使

用体验，选择继续采购监控易产品，复购行

为证明产品价值和客户满意度，形成稳定合

作关系。

项目背景

扩容后监控范围扩大，业务稳定性提升，客

户满意度提高，形成持续合作基础，促进后

续业务拓展和利润增长。

实施效果

监控易平台监控所有IT设备和业务系统，保

障业务稳定运行，数据可视化和报表功能帮

助客户量化运维成效，增强伙伴价值认同。

监控方案

客户复购行为证明产品价值和客户满意度，

形成稳定收入来源，降低市场拓展风险，增

强伙伴业务粘性。

复购情况

985高校案例
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项目背景 扩容情况

某985高校研究院扩容复购项目，客户基于前期使

用体验，选择继续采购监控易产品，复购行为证

明产品价值和客户满意度，形成稳定合作关系。

扩容100个监控点，监控范围扩大，业务稳定性提

升，客户满意度提高，形成持续合作基础，促进

后续业务拓展和利润增长。

客户反馈 伙伴价值

客户反馈产品使用体验良好，价值显著，愿意继

续合作，形成稳定收入来源，降低市场拓展风险，

增强伙伴业务粘性。

通过复购项目，伙伴获得持续收入，增强客户关

系，提升市场竞争力，形成良性业务循环，促进

业务可持续发展。

复购项目案例
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美信时代简介

北京美信时代科技有限公司，创立于2007年，十八年来默守耕耘智能

运维及数据可观测性领域，是业界知名的数据采集与运维洞察解决方案提

供商。

美信时代在南京、上海、武汉、成都、太原、济南等多个城市设有技

术服务中心，服务过的客户包括国家某部委、上海电力、安徽省农行、郑

州人民医院、豪森药业、内蒙烟草、新疆师范大学等数千家企事业单位。

美信时代的拳头产品——监控易一体化运维管理系统，采用多TS架构

实现海量大规模监控，核心组建全部自主研发，一个平台集中统一实现所

有跨平台跨网络跨区域的IT软硬件、机房动环、物联网等的自动采集、监

测、巡检、告警及大屏展现。另有自动化运维、智能预警、AI知识库、日

志、工单、拨测等20多个运维可选配模块。

监控易可以实现四级架构跨区域、跨内外网、跨安全域的集中监控运

维，部署灵活，具备业内技术超前的大规模海量监控能力，获得政府、军

工、金融、能源、交通、医疗、教育、制造业等众多行业客户认可。
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